
Raul Antonio Sánchez Alfonso Cristhian Camilo Daza Gloria Johana Marroquin 0 0

Edgar Alberto Gomez Castellanos 93372680 Santa Coloma Comida Express 74,67%

El emprendedor evidencia un adecuado nivel de comprensión sobre la lógica de su 

modelo de negocio, reconociendo las necesidades y problemáticas del cliente objetivo, 

así como las propuestas de valor y el segmento de mercado al que se orientan sus 

servicios. No obstante, aún requiere fortalecer el análisis detallado de la estructura de 

Se evidencia un conocimiento adecuado por parte del emprendedor sobre la idea de 

negocio, el perfil de sus clientes y los servicios que ofrece, mostrando claridad en la 

propuesta de valor y en la relación con su mercado objetivo. Sin embargo, se 

recomienda fortalecer los procesos financieros del modelo, particularmente en lo 

La emprendedora demuestra un conocimiento adecuado sobre los requerimientos de su 

idea de negocio, respaldado por su experiencia previa en modelos similares, como el 

caso del restaurante Santa Coloma ubicado en Multicentro. Además, identifica con 

claridad a su cliente objetivo y tiene definidas sus propuestas de valor. No obstante, se 
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HERRAMIENTA DE VALORACIÓN

Esta herramienta de valoración permitirá evidenciar el avance realizado en las fases de ideación y validación a través de las metodologías dispuestas en nuestra Ruta de Emprendimiento. Si su puntuación alcanzó el 70% podrá continuar a la fase de formulación, de lo contrario es importante reforzar en las debilidades presentadas para realizar los ajustes respectivos.

Los elementos contenidos en esta valoración fueron:

1. Quien es el emprendedor

2. Identificación de problema o necesidad

3. Segmento de mercado

4. Explicación de la solución (Producto Mínimo Viable)

5. Oportunidad comercial

6. Avances a la fecha del proyecto

7. Competencia

8. Canales

9. Proyección Financiera

10. Equipo de trabajo

DATOS EMPRENDEDOR
DOCUMENTO DE 

IDENTIDAD
PROYECTO TOTAL

OBSERVACIONES JURADO 1 OBSERVACIONES JURADO 2 OBSERVACIONES JURADO 3
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